Financiamento
de litigios



Quem somos?

Somos o primeiro fundo de investimentos tech especializado em litigios na América
Latina e na Europa continental. Oferecemos financiamento a empresas, individuos e
escritérios de advocacia para que possam levar adiante demandas meritérias. Somos
uma equipe jovem e interdisciplinar que acredita na tecnologia como ferramenta
fundamental para a tomada de decisoes.
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02 O que é o financiamento de litigios?

O financiamento de litigios — também conhecido como litigation funding ou
third-party funding — consiste em que um terceiro alheio ao litigio assuma os custos
associados ao processo. Como contrapartida, o financiador recebe um percentual do
resultado econdmico da sentenca final ou do eventual acordo. Caso nao haja éxito, o

fundo assume a perda do investimento.

03 O que é a monetizacgio de litigios?

A monetizagdo permite que vocé obtenha
liquidez antecipada sobre o valor estimado
de uma demanda judicial ou arbitragem.
Em vez de ter que esperar aresolugao do
caso, a Loopa pode Ihe adiantar uma parte
do valor esperado. Esse capital pode
ajuda-lo a cobrir custos operacionais,

investir em novas oportunidades ou .

melhorar o seu fluxo de caixa, sem a ‘

necessidade de se contrair uma divida
convencional. Diferentemente de um
empréstimo, a Loopa sé recebe se o
dinheiro for recuperado no processo.
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Viemos para equilibrar o jogo,
garantindo que o capital néo

seja mais um obstdculo no
acesso a justica.

Papel no processo

Na Loopa, assumimos um papel estritamente passivo nos processos que
financiamos. Isso significa que ndo temos qualquer ingeréncia no desenrolar do
processo, na estratégia juridica adotada ou na selegao da equipe. Além disso,
também nao interferimos na negociagao dos honorarios dos profissionais envolvidos,
o que fica a cargo do cliente.

E uma compra do processo?

Nao adquirimos o litigio. Aportamos capital para cobertura de despesas ou para
adiantamento de parte do possivel resultado econémico do processo. Como
contrapartida, recebemos um percentual do valor recuperado caso a demanda seja
bem-sucedida. Esse percentual, que costuma estar entre 20% e 40%, depende do
risco, dos tempos e das chances de éxito. Nosso modelo busca que tanto o cliente
quanto o advogado conservem a maior parte do valor reclamado.

Marco regulatdrio

O financiamento de litigios se estrutura mediante um acordo privado entre as partes,
em harmonia com os principios gerais do direito continental, e é equiparavel a
pratica de contingéncia realizada por escritérios de advocacia e regulada pela quota
litis. Utilizamos dois instrumentos-base: um acordo de financiamento principal e uma
cessao de direitos litigiosos em garantia.
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06 Somos rapidos

Buscamos nos apresentar como uma ferramenta que facilita a vida dos profissionais
e dos seus clientes. E, para isso, acreditamos ser essencial sermos ageis no momento
de dar uma resposta. Nossa média de retorno estimado - entre o compartilhamento
da informagéao conosco e o envio de uma proposta concreta — é de trés semanas.

07 Sem letras miudas

Somos muito transparentes com os nossos termos desde o principio. Para nés, este é
um jogo de longo prazo. Por isso, o nosso principal interesse € manter as relagdes e a
confianga em nosso trabalho. Sem supresas. Sem letras mitdas.

08 Missao

Acreditamos que o capital ndo deveria ser um obstaculo para a promogao de
demandas meritérias.

Muitas vezes 0 acesso ao
financiamento significa a
diferenca entre promover uma
boa demanda e ndo o fazer.

Entendemos que tanto empresas como individuos podem fazer um melhor uso do
seu capital, investindo nas areas as quais se dedicam, sem a necessidade de desviar o
seu foco para litigios que ndo integram o objeto das suas atividades essenciais.
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Em que tipo de casos
investimos?

Financiamos demandas patrimoniais, tanto em ag¢ées judiciais como em arbitragens.
Independentemente da etapa. No que se refere ao contrato com os profissionais
envolvidos, investimos tanto em casos com uma estrutura de honorarios fixos, como

em casos com uma estrutura ad exitum.
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Vantagens para o
Demandante

@ Liquidez

Por um lado, mantém a sua liquidez sem a necessidade de desviar fundos para pagar
as despesas de um litigio sobre o qual nao ha certeza do resultado nem do tempo de
recebimento. Além disso, em processos ja avangados, é possivel adiantar uma parte
do valor estimado da sentenga, e, assim, ter acesso a capital sem precisar pelo
resultado do julgamento.

& Mitigar riscos

Assim como com qualquer ativo financeiro (e um litigio certamente pode ser visto
dessa forma), o uso de nosso financiamento é uma forma de diversificar o risco:
renunciando a una pequena parte do ganho potencial, o litigante garante nao
precisar gastar capital excessivo no processo.

@ Limpar o balango

O litigio deixa de ser um passivo que consome caixa e passa a ser um potencial ativo.
Além disso, a empresa, ao deixar de destinar capital para advogados, por exemplo,
pode investir esse dinheiro na sua prépria atividade. Por fim, pode obter um
financiamento adicional ao receber capital adelantado.
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Vantagens para o
Advogado

@ Liquidez

Para os advogados, é uma forma de levantar capital sem precisar esperar o resultado
do julgamento. Esse pagamento adiantado permite que o profissional receba o
pagamento adiantado por seus servigos e cubra as despesas operacionais
necessarias.

@ Mitigar riscos
Esse tipo de financiamento permite que os advogados garantam o recebimento de

seus honorarios, protegendo-se do risco de nao receber nada em caso de resultado
negativo.

& Manter clientes

O acesso ao nosso capital permite que o escritério lide com um ndmero maior de
casos sem perder clientes que nao podem pagar seus honorarios. Acreditamos que
uma demanda valida deve ser conduzida pelos melhores profissionais e ndo
queremos que o acesso ao capital seja um impedimento.
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Um exemplo...

A Loopa oferece ao demandante um
adiantamento de US$ 1 milhdo em uma acéo
de US$ 10 milhodes. Em troca, a Loopa recebe
25% do lucro do processo ou uma taxa
preferencial de 1,3x sobre o valor investido.

Se o autor receber USS 10 milhdes no processo, o cliente paga a Loopa 25%:
ou seja, USS 2,5 milhdes.

Se o demandante chegar a um acordo por USS$ 5 milhdes, ele devera a Loopa
25% do valor; ou seja, USS 1,25 milh3o. Entretanto, como o valor é menor que
o retorno preferencial, a taxa de 1,3x incide sobre o capital investido. Nesse
caso, o total a ser pago seria de USS 1,3 milh3o.

Se o demandante perde o proceso, ele nao deve nada aLoopa.

09



Préximos passos

Preencha o formulario

Ap6s assinar um Acordo de Confidencialidade, insira
os detalhes do seu caso em nosso formulario on-line
simples. Nossa equipe de especialistas ira analisa-lo

cuidadosamente.

Receba uma proposta

Priorizamos a agilidade. Se a anélise do caso for
favoravel, enviaremos um term sheet com as
condigdes especificas de financiamento. Assim que
recebermos todas as informagdes necessarias,
buscaremos responder em até trés semanas.

Acesse os fundos

Apds a aceitagao dos termos do term sheet,
procedemos a assinatura do contrato de
financiamento. A partir desse momento, o capital fica
disponivel para cobrir as despesas da demanda ou
para adiantar parte do valor reclamado, conforme a
necessidade do caso.
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+573143048112

Ignacio Delgado
idelgado@loopa.tinance

+34606200001

Estados Unidos
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